
■開催日時：２０２４年３月１９日（火）1３時３０分～1５時（90分）
■費 用 ：旅ホ連会員：無料
■対 象 者 ：経営者、管理職、マーケティング・広報・宣伝・ホームページ・販促ご担当など
■募集人員：１００名（限定）
■開催方法：オンライン（開催前にメールにてZOOMへのURLをお送りします）

■申込方法：ORコードからフォームへ入力してお申し込みください。
（施設名・お名前、連絡先（電話・メールアドレス）、役職・担当名 ）

■申込締切：２０２４年３月１５日（金）まで ※満員になり次第締め切りとします。

■お問合せ先：旅館経営人財育成アカデミー事務局（JTB旅ホ連内）担当：栗田
eメール:t_kurita@jtb.gr.jp  TEL：(03) 5688-8985 10:00～17:30（土・日・祝を除く）
FAX：03-3834-7060

【旅館経営人財育成アカデミー主催】

他業界から学ぶファンマーケティングセミナー
（オンライン開催 90分）

他業界で事例を知ることで自社の「ファンづくり」の方向性が学べます

日程、お申込方法等

SNSが盛んな近年 「ファンマーケティング」は多くの組織が取り組んでいる注目のマーケティング手法です。今回
は異業種での成功事例やSNSの活用などの内容に触れることで、新たな「気づき」のきっかけづくりを目指します。
リピーターを囲い込むことが難しいといわれている宿泊業界と似た条件にある他業界の取組みを知ることで、今ま
でと違った切り口の営業活動につながるよヒントをつかんでいただくことが狙いです。ファンマーケティング効果を高
めたい会員の皆様、受講をお待ちしております。

宍戸 崇裕（ししど たかひろ）
1980年東京都世田谷区生まれ
2015年ファンマーケティング支援事業のBOKURA社を起業
270社以上のクライアントのファン創りに携わる。
累計セミナー登壇実績は延べ５００回以上
NHK、HONDA、日本郵政、ピーチ、伊勢丹、サブウエイ、KOSE
ロート製薬、西松屋、アシックス、日比谷花壇など多数の支援実績
実家は１００年続く八百屋

＊研修内容
◆ファンを創る重要性
◆ファンマーケティングノウハウ紹介
◆各業界における好事例紹介
◆旅館ホテルでのファンマーケティングとは

＊ファン創りの基本とは？
◆ファンを定義する
◆ファンを探す
◆ファンとコミュニケーション
◆ファンを分類し分析する
◆ファンレベルに応じて適切な対応を行う


